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F I Ş A   D I S C I P L I N E I 1) 
 

 

1. Date despre program 

1.1. Instituţia de învăţământ superior Universitatea Petrol-Gaze din Ploiesti 

1.2. Facultatea Facultatea  Litere și Ştiinţe 

1.3. Departamentul Științele Educației 

1.4. Domeniul de studii universitare Științe Administrative 

1.5. Ciclul de studii universitare Licenţă 

1.6. Programul de studii universitare Administrație Publică 
 

2. Date despre disciplină 

2.1. Denumirea disciplinei DREPT SI ADMINISTRAREA AFACERILOR 

2.2. Titularul activităţilor de curs Conf.dr.Radulescu Dragos 

2.3. Titularul activităţilor aplicative Conf.dr.Radulescu Dragos 

2.4. Anul de studiu II 
2.5. Semestrul* 2 

2.6. Tipul de evaluare Examen scris 

2.7. Categoria formativă** / regimul*** disciplinei S2/O 

*numărul semestrului este conform planului de învăţământ;  

** fundamentală = F0; de domeniu = D1; de specialitate = S2;  complementară = C3 

***obligatorie = O; opţională = A; facultativă = L 

 

3. Timpul total estimat (ore pe semestru al activităţilor didactice) 
3.1. Număr de ore pe săptămână 2 din care: 3.2. curs 1 3.3.  Seminar/laborator 1 

3.4. Total ore din planul de învăţământ 28 din care: 3.5. curs 14 3.6.  Seminar/laborator 14 

3.7. Distribuţia fondului de timp ore 

Studiu după manual, suport de curs, bibliografie şi notiţe 20 

Documentare suplimentară în bibliotecă, pe platformele electronice de specialitate şi pe teren  10 

Pregătire seminarii/laboratoare, teme, referate, portofolii şi eseuri 10 

Tutoriat 3 
Examinări 3 

Alte activităţi 1 

3.7. Total ore studiu individual 47 

3.8. Total ore pe semestru 75 

3.9. Numărul de credite 3 
 

4. Precondiţii (acolo unde este cazul) 

4.1. de curriculum 
 - 

  

4.2. de competenţe  - 
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  
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5. Condiţii (acolo unde este cazul) 

5.1. de desfăşurare a cursului  - 

  

5.2. de desfăşurare a 

seminarului/laboratorului 

 - 

  

 

6. Competenţe specifice acumulate 

C
o

m
p

e
te

n
ţe

 p
ro

fe
s
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n

a
le

  Utilizarea conceptelor şi principiilor fundamentale de organizare a circuitului de 

afaceri 

 Identificarea şi aplicarea dispoziţiilor legale cu privire la sistemul de afaceri, 

inclusiv iniţierea şi formularea de propuneri de acte normative şi/sau 

administrative 

 Utilizarea cunoştinţelor de specialitate necesare în organizarea diverselor 

manifestări profesionale  
 Elaborarea, implementarea şi evaluarea de programe şi proiecte diverse, inclusiv 

cu atragerea de fonduri europene 

C
o
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  Îndeplinirea la termen, în mod riguros, eficient şi responsabil, a sarcinilor 

profesionale, cu respectarea principiilor etice şi a deontologiei profesionale. 

 Autoevaluarea nevoii de formare profesională și identificarea resurselor si 

modalitatilor de formare și dezvoltare personală şi profesională 

 

7. Obiectivele disciplinei (reieşind din grila competenţelor specifice acumulate) 

7.1. Obiectivul general al disciplinei însușirea de către studenţi a noţiunilor fundamentale 

privitoare la organizarea afacerilor 

 

7.2. Obiectivele specifice - Însușirea  deprinderilor privind mediul de afaceri 

 

-    conștientizarea importanței mediului de afaceri 

 

-    Realizarea de acțiuni circumscrise domeniului afacerilor 

 

8. Conţinuturi 

8.1. Curs Nr.ore Metode de predare Observaţii 

1 Noțiunea și obiectul dreptului 

afacerilor. Izvoarele dreptului. 

Tendințe 

1 Expunerea; conversația  
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2. Concepții privind profesioniștii. 

Obtinerea si pierderea calitatii de 

profesionist. Auxiliarii profesioniștilor 

 

1 Expunerea; conversația  

3.   Persoana fizică cu calitate de 

profesionist. Persoana fizizcă 

autorizată, întreprinderea individuală și 

întreprinderea familială. Pierderea 

calității.  

1 Expunerea; conversația  

4 Persoana juridica. Originea 

societăților comerciale. Noțiune și 

forme. Legislația națională. 

1 Expunerea; conversația  

5 Societatea comerciala in nume 

colectiv. Noțiune și constituire. 

Organizare și funcționare. Dizolvare 

și lichidare. 

1 Expunerea; conversația  

6 Societatea comerciala in comandita 

simpla. Noțiune și constituire. 

Organizare și funcționare. Dizolvare 

și lichidare. 

1 Expunerea; conversația  

7. Societatea comerciala pe actiuni și 

în comandită pe acțiuni. Noțiune și 

constituire. Organizare și funcționare. 

Dizolvare și lichidare. 

1 Expunerea; conversația  

8. Societatea comerciala cu 

răspundere limitată. Noțiune și 

constituire. Organizare și funcționare. 

Dizolvare și lichidare. 

1 Expunerea; conversația  

9. Grupurile de interes economic. 

Aspecte generale. Grupurile 

europene de interes economic. 

1 Expunerea; conversația  

10. Dizolvarea si lichidarea 

societatilor comerciale. Insolvența. 

Noțiuni și definiții. Efecte. 

1 Expunerea; conversația  

11. Aspecte vizând concurența neloiala. 

Faptele de concurență la nivelul piețelor 

naționale și a piețelor locale. 

1 Expunerea; conversația  

12. Contractul de vanzare. Noțiune. 

Obligațiile părților. Efectele 

1 Expunerea; conversația  
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contractului 

 

13. Contractul de mandat comercial. 

Noțiune. Obligațiile părților. 

Reprezentarea.  

 

1 Expunerea; conversația  

14. Titlurile de credit. Noțiune și 

clasificare. Cambia, biletul la ordin, 

cecul. 

 

1 Expunerea; conversația  

Bibliografie  

1. Almășan Adriana, Dreptul concurenței, Ed.C.H.Beck, București, 2019; 

2. Aida Diana Dumitrescu, Ştefan Mihailă, Drept comercial român, Ed.C.H.Beck, Bucureşti, 

2013; 

3. Bărbieru Carmen nicoleta, Rolul grupului european de interes economic in activitatea de 

comert international, Ed.Universul Juridic, București, 2018; 

4. Bădescu Valentin Stelian, Dreptul afacerilor, Ed.Universul Juridic, Bucureşti, 2012; 

5. Bazil Oglindă, Dreptul afacerilor.Teoria generală.Contractul, Ed.Universul Juridic, 

Bucureşti, 2012; 

6. Giorgiu Coman, Concurenta in dreptul intern si european. Editia a 2-a, Ed.C.H.Beck, 

București, 2019; 

7. Gheorghe Cristian, Drept comercial român, Ed.C.H.Beck, Bucureşti, 2013; 

8. Dumitru Maria, Ignătescu Camelia, Dreptul afacerilor, Ed.Hamangiu, Bucureşti, 2014; 

Piperea Gheorghe, Contracte si obligatii comerciale, Ed.C.H.Beck, București, 2019 

9. Radulescu Dragos Lucian , Institutii de dreptul afacerilor, Ed. UPG, Ploiesti, 2007; 

10. Stanciu D. Cărpenaru, Tratat de Drept comercial român, Universul Juridic, Bucureşti, 2019; 

11. Stanciu D. Cărpenaru, Legea societăţilor, C.H.Beck, Bucureşti, 2014; 

12. Smaranda Angheni, , Raporturile juridice dintre profesionisti, C.H.Beck, Bucureşti, 2013; 

13.   Smaranda Angheni, Drept comercial. Ed.C.H.Beck, Bucureşti, 2019; 

14.  Sorana Popa, Drept comercial.Introducere.Persoana fizica.Persoana juridica, Universul 

Juridic, Bucuresti, 2014; 

15. Susanu Claudia Antoanela, Procedura insolvenței. Partea generala. Practica judiciară, 

Ed.Universul Juridic, București, 2019; 

16. Stanca Ioana Alina, Dizolvarea şi lichidarea societăţilor comerciale, Hamangiu, Bucureşti, 

2011; 

17. Vasile Nemeş, Drept comercial-Conform Noului Cod Civil, Hamangiu, Bucureşti, 2012. 

 

 

 

8.2. Seminar / laborator/proiect Nr. ore Metode de predare Observaţii 

1.  Viciile de consimțământ. 

Capacitatea. Obiectul și cauza. 

 

1 Conversația/dezbaterea pe 

baza unor referate 

 

2.   Obligația de neconcurență. 

Limitele participării în circuitul de 

1 Conversația/dezbaterea pe 

baza unor referate 
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afaceri. 

3. Administrarea societăților 

comerciale. Răspunderea 

administratorilor. Contractul de 

societate comercială. 

 

1 Conversația/dezbaterea pe 

baza unor referate 

 

4. Insolvența. Noțiune. Efecte. Studii 

de caz  

 

1 Conversația/dezbaterea pe 

baza unor referate 

 

5.  Oferta și acceptarea. Momentul și 

locul nașterii contractelor. 

1 Conversația/dezbaterea pe 

baza unor referate 

 

6.  Tipuri speciale de contracte de 

vânzare. 
 

1 Conversația/dezbaterea pe 

baza unor referate 

 

7. Contractul de consignație 1 Conversația/dezbaterea pe 

baza unor referate 

 

8. Contractul de comision  1 Conversația/dezbaterea pe 

baza unor referate 

 

9. Contractul de agenție comercială. 1 Conversația/dezbaterea pe 

baza unor referate 

 

10. Contractul de leasing 1 Conversația/dezbaterea pe 

baza unor referate 

 

11. Contractul de depozit 1 Conversația/dezbaterea pe 

baza unor referate 

 

12. Contractul de transport 1 Conversația/dezbaterea pe 

baza unor referate 

 

13. Concordatul preventiv 1 Conversația/dezbaterea pe 

baza unor referate 

 

14. Asemănări și deosebiri privind 

dizolvarea și insolvența 

1 Conversația/dezbaterea pe 

baza unor referate 

 

Bibliografie  

1. Almășan Adriana, Dreptul concurenței, Ed.C.H.Beck, București, 2019; 

2. Aida Diana Dumitrescu, Ştefan Mihailă, Drept comercial român, Ed.C.H.Beck, Bucureşti, 

2013; 

3.Bărbieru Carmen nicoleta, Rolul grupului european de interes economic in activitatea de 

comert international, Ed.Universul Juridic, București, 2018; 

4.Bădescu Valentin Stelian, Dreptul afacerilor, Ed.Universul Juridic, Bucureşti, 2012; 

5.Bazil Oglindă, Dreptul afacerilor.Teoria generală.Contractul, Ed.Universul Juridic, Bucureşti, 

2012; 

6.Giorgiu Coman, Concurenta in dreptul intern si european. Editia a 2-a, Ed.C.H.Beck, 

București, 2019; 

7.Gheorghe Cristian, Drept comercial român, Ed.C.H.Beck, Bucureşti, 2013; 

8.Dumitru Maria, Ignătescu Camelia, Dreptul afacerilor, Ed.Hamangiu, Bucureşti, 2014; 

Piperea Gheorghe, Contracte si obligatii comerciale, Ed.C.H.Beck, București, 2019 

9.Radulescu Dragos Lucian , Institutii de dreptul afacerilor, Ed. UPG, Ploiesti, 2007; 
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10.Stanciu D. Cărpenaru, Tratat de Drept comercial român, Universul Juridic, Bucureşti, 2019; 

11.Stanciu D. Cărpenaru, Legea societăţilor, C.H.Beck, Bucureşti, 2014; 

12.Smaranda Angheni, , Raporturile juridice dintre profesionisti, C.H.Beck, Bucureşti, 2013; 

13. Smaranda Angheni, Drept comercial. Ed.C.H.Beck, Bucureşti, 2019; 

14.Sorana Popa, Drept comercial.Introducere.Persoana fizica.Persoana juridica, Universul 

Juridic, Bucuresti, 2014; 

15.Susanu Claudia Antoanela, Procedura insolvenței. Partea generala. Practica judiciară, 

Ed.Universul Juridic, București, 2019; 

16.Stanca Ioana Alina, Dizolvarea şi lichidarea societăţilor comerciale, Hamangiu, Bucureşti, 

2011; 

17.Vasile Nemeş, Drept comercial-Conform Noului Cod Civil, Hamangiu, Bucureşti, 2012. 

 

 

9. Coroborarea conţinuturilor disciplinei cu aşteptările reprezentanţilor comunităţii 

epistemice, asociaţilor profesionale şi angajatori reprezentativi din domeniul aferent 

programului  

 Proiectarea întregii activități ține cont de așteptările societății locale, naționale și 

internaționale 

10. Evaluare 

Tip activitate 10.1. Criterii de evaluare 10.2. Metode de evaluare 
10.3. Pondere 

din nota finală 

10.4. Curs 
Standarde minime scris  

Standarde maxime scris 70% 

10.5. Seminar/laborator/ 

proiect 

Standarde minime Aprecieri / estimări orale  

Standarde maxime Aprecieri / estimări orale 30% 

10.6. Standard minim de performanţă 

 Tratarea parţială a subiectelor 

 Prezenţă la seminar 50% 

 Prezenţă la curs 30 % 

 Efectuarea temelor de control în procent de 20% 

 

 

Data completării 

 

 

Semnătura titularului de curs 

__________________ 

Semnătura titularului de seminar/laborator 

_________________________ 

 

 

Data avizării în departament 

____________________________ 

 

 

Semnătura directorului de departament 

___________________________ 
 


